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Bem-vindo! Neste documento voce
conhecera a historia da Farm Consult,
apresentaremos todos os detalhes da
nossa metodologia validada: “Gente
compra de gente”.
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Quem Somos?

Somos especialistas no fortalecimento da
melhoria continua de empresas, atraves
da observacao de possiveis acoes
improdutivas, aplicando técnicas de
gestao, com objetivo de torna-las

altamente eficientes e rentaveis.

Nossa equipe de profissionais seniores tém
uma vasta experiéncia nos processos de
gestao de concessionarias e rede de
distribuicao atuando ha mais de 10 anos
juntos.

Apos o entendimento das necessidades dos
clientes e possivel criar solucoes
customizadas para atingir os resultados
esperados por eles.



Nossa

2008 — 2014 2013 2013 — 2015

- B - r
@ Mais informacoes sobre disponiveis no Website: \
»  Farmconsult.com.br % Farm

Consult



2015 — 2022
A

A

) 4

2022

N - R

@ Mais informacoes disponiveis no Website:
»  Farmconsult.com.br



CV resumido
Fabio Mendonca

Consultor de empresas e mentor de Gestores de concessionarias « Consultor da Thompson desde 2007, com amplo

com mais de 40 anos de vivéncia no mercado de concessionarias conhecimento a nivel nacional sobre os mercados da

de maquinas agricolas. Monsanto, Monsoy, Bayer, MSD, Toyota, entre outros.
Fundador da Farm Consult. Empresa de consultoria e auditoria de » Coautor do livro: Venda Certa de Maquinas Agricolas: os 6
processos comprometidos com a melhoria continua no mercado pPassos para uma venda de sucesso - Ronaldo Nuzzi,

do agronegocio. Thompsom Management Horizonts lancado em 2013.|

especialista em redes de Distribuicao, com mais de 15 anos de
experiéncia em projetos de consultoria para empresas do
agronegocio.
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Gente compra

O treinamento Gente Compra de Gente €
fundamentado no livro “Venda Certa de Maquinas
Agricolas” Metodologia desenvolvida por Ronaldo
Nuzzi, CEO da Thompson. Trata-se de um meétodo
validado que vai te ensinar seis passos para obter

resultados consistentes em todas as etapas da

venda.

A palestra foi desenvolvida por Fabio Mendoncga, que é

especialista na area de vendas. Ele integrou técnicas
adquiridas nestes +40 anos de vivéncia no mercado de

concessionarias de maquinas agricolas.

Se vocé nao esta satisfeito com seus resultados e deseja
performar melhor, o método gente compra de gente vai
te orientar para humanizar o seu olhar nas vendas,

tornando o processo mais consistente e leve.



Metodologia validada

Material didatico: Livro Venda Certa
de Maquinas Agricolas

8 horas-aula

Modalidade presencial
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Conteudo
programatico

Humanizacao, uma reflexao sobre ser
gente

Como enxergar um processo de uma
hegociacao

Ciclo de vendas e gestao de tempo

O medo do nao, duvida e como lidar
com o desconhecido

Criando conexoes durante a venda

Panorama geral sobre a Metodologia
Venda Certa de Maquinas Agricolas

v

QAN

Etapa 1 - Rapport: Harmonia durante
a venda

Etapa 2 - Necessidades

Etapa 3 - Recursos & Beneficios
Etapa 4 - Proposta de Valor
Etapa 5 - Negociacao

Etapa 6 - Melhoria Continua

Feedback
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NOSSO compromisso e
com a melhoria

continua dos NOSsos () Telefone/Whatsapp: +55 (48108425-0653
parcelros e clientes

@ Farmconsult.com.br

Seja bem-vindo a Farm
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